Wanda Loskot
Klub Przedsiebiorcy
przedstawia...

Dlaczego MUSISZ
Zawezic Swoj Rynek
Wybierajac Grupe
Docelowa

www.KlubPrzedsiebiorcy.com

i Praktyczna nisza

latwo mozesz do nich dotrzec
mozesz sie ustawic jako ekspert

nie brak ludzi z problemami, ktore twoj
produkt/usiuga rozwiazuje

ludzie moga sobie pozwolic na twoje
produkty/uslugi

nie jest zdominowana przez konkurencje
“ jest wystarczajaco duza, zeby zapewnic
ci wysokie dochody
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Nie wierz w te mity

- Jak raz wybiore nisze moge to
odfajkowac i miec swiety spokoj

- Duza grupa docelowa da mi wiecej
okazji - malazawezi midochody

- Wybor grupy docelowej jestlatwy i
nie wymaga pracy
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O nie jest oczywiste

= Zdrowy rozsadek czesto zawodzi
Nie sluchaj rad tych ktorzy sie nie
specjalizuja w tym temacie

* Pamietaj, ze wezsza nisza jest
prawie zawsze lepsza niz szersza

Idz waskim klinem- ale GLEBOKO!
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Glowne zainteresowania
SUPER nisze

Zdrowie

Pieniadze

Relacje miedzyludzkie
=[e]e]0)V2

To TYLKO punkt wyjsciowy!
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Hierarchia Maslowa

Potrzeby
samorealizacji

Potrzeby uznania
Potrzeby afiliacji

Potrzeby bezpieczenstwa
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Zwracaj uwage za trendy

wejscie Polskido Unii

rosnaca swiadomosc spoleczna
globalne ocieplenie

kobiety dochodza do wladzy

Jakie sa trendy w twojej branzy?

www.KlubPrzedsiebiorcy.com

google.com/trends

Hierarchia ofert

Pozbycie sie bolu
Rozwiazanie problemu
Przyjemnosc
Prewencja

Pamietaj, ze ludzie zrobia o wiele wiecej
zeby sie pozbyc bolu niz po prostu dia
samej przyjemnosci

www.KlubPrzedsiebiorcy.com




. www.ZrobieTo.pl
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Sukces Twojej Firmy

Ce jest dla eielie rodiens najaieksze]
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Mzoaar Tgloaic problsm sRasmowa

Rozmawiaj z klientami i z
potencjalnymi klientami

* Jedna osoba dziennie = 27 rozmow z
potencjalnymi klientami miesiecznie

Zaoferuj gratisowe konsultacje

Pisz blog i zachecaj do dialogu

Strona ZAPYTAJ

Szukaj emocjonalnych guzikow
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Podsumowanie

\Waska nisza jest prawie zawsze lepsza
niz rozlegla grupa docelowa

Postaraj sie stworzyc swoja wlasna
kategorie

Podazaj za trendami

Stale trzymaj reke na pulsie
Koncentruj sie naemocjach —na
najbardziej dotkliwie odczuwane
problemy
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